
ANALYSE 
SWOT



L’analyse Swot

L'analyse SWOT est un outil d'analyse stratégique qui 
permet à l'entreprise de réaliser un diagnostic externe 
(évolution du marché, concurrence, législation…) et un 
diagnostic interne (technologie, positionnement, 
compétences…) afin d'identifier des forces / faiblesses et 
des opportunités / menaces.



POURQUOI LE SWOT ?
En plus d’offrir une vue dégagée sur les deux axes (interne et externe), l’analyse SWOT 
permet de :

● Renforcer sa présence sur le marché ;
● Créer de nouveau produits ;
● Renforcer sa taille ;
● D’enrichir l’offre de produit ou services,
● Mettre fin à un service ;



IMPORTANT 
Garder en tête vos buts pour ne pas partir dans tous les sens. Listez en 
conséquence vos forces et faiblesses, comme les opportunités et menaces 
de votre environnement. En pratiquant de telle sorte, vous vous construisez 
une grille de lecture pertinente. N'hésitez pas à noter sur papier les 
questions que vous vous posez, pour ensuite effectuer vos recherches : 
études documentaires, interrogation des clients, etc.
 



Canevas de SWOT



Exemple - Boulangerie familiale dans une zone urbaine

https://www.leblogdudirigeant.com/analyse-swot

https://www.leblogdudirigeant.com/analyse-swot


Exercise
Faites l’analyse SWOT / FFOM de votre projet ?




